FISA DISCIPLINEI 1 Date despre program 1 1 Institutia de învatamânt superior Universitatea Spiru Haret 1 2 Facultatea ?tiin?e Economice Bucure?ti 1 3 Departamentul ?tiin?e Economice 1 4 Domeniul de studii Finante 1 5 Ciclul de studii Licenta 1 6 Programul de studii/Calificarea Finante si Banci 2 Date despre disciplina 2 1 Denumirea disciplinei Preturi si concurenta 2 2 Codul disciplinei F1B3503 2 3 Titularul activitatilor de curs Prof univ dr Eduard Ionescu 2 4 Titularul activitatilor de seminar Asist univ dr Raluca Dumitru 2 5 Anul de studiu III 2 6 Semestrul I 2 7 Tipul de evaluare E 2 8 Regimul disciplinei OB 3 Timpul total estimat (ore pe semestru al activitatilor didactice) 3 1 Numar de ore pe saptamâna 3 din care: 3 2 curs 2 3 3 seminar/laborator 1 3 4 Total ore din planul de învatamânt 42 din care: 3 5 curs 28 3 6 seminar/laborator 14 Distributia fondului de timp ore Studiul dupa manual, suport de curs, bibliografie si notite 17 Documentare suplimentara în biblioteca, pe platformele electronice de specialitate si pe teren 15 Pregatire seminarii/laboratoare, teme, referate, portofolii si eseuri 15 Tutoriat 2 Examinari 4 Alte activitati: Elaborare proiect de grup pentru examinarea finala 5 3 7 Total ore studiu individual 58 3 9 Total ore pe semestru 100 3 10 Numar de credite 4 4 Preconditii (acolo unde este cazul) 4 1 de curriculum * Microeconomie * Fiscalitate * Finante publice 4 2 de competente * Utilizarea conceptelor privind functionarea economiei * Întelegerea disciplinei, în corelatie strânsa cu implicatiile pe care le are în dezvoltarea gandirii economice * Cunoasterea modului de organizare institutionala a economiei * Cunoasterea metodelor de cercetare în practica si aplicarea acestora în investigarea diferitelor aspecte ale proceselor economice * Folosirea conceptelor de baza privind sistemul de preturi si concurenta 5 Conditii ( acolo unde este cazul) 5 1 de desfasurare a cursului * Prelegerile se desfasoara în sali cu acces la internet si cu echipament de predare multimedia 5 2 de desfasurare a seminarului * Seminariile se desfasoara în sali cu acces la internet 6 Competentele specifice acumulate Competente profesionale * Utilizarea adecvata a conceptelor, teoriilor, metodelor si instrumentelor specifice * Explicarea si interpretarea conceptelor legate de pret si concurenta; * Explicitarea teoretica si operationala a conceptelor privind strategiile de adaptare a preturilor la cerintele pietei; * Explicitarea metodologiei stabilirii preturilor si a realizarii echilibrului pietei; * Realizarea unei analize complexe privind metodologia stabilirii preturilor; * Aplicare, transfer si rezolvare de probleme privind pretul; Competente transversale * Aplicarea principiilor, normelor si valorilor eticii profesionale în cadrul propriei strategii de munca, * Identificarea rolurilor si responsabilitatilor într-o echipa plurispecializata si aplicarea tehnicilor de relationare si munca eficienta în cadrul echipei, * Identificarea oportunitatilor de formare continua si valorificare eficienta a resurselor de învatare pentru propria dezvoltare 7 Obiectivele disciplinei (reiesind din grila competentelor specifice acumulate) 7 1 Obiectivul general al disciplinei * Scopul disciplinei rezida în asigurarea cunostintelor si informatiilor teoretice, metodologice si operationale în domeniul financiar referitoare la ansamblul economiei, vizând întelegerea comportamentului pretului si a impactului acestuia asupra economiei 7 2 Obiectivele specifice a întelegerea configuratiei sistemului pretului, a continutului si ipostazelor acestuia; b întelegerea fluxurilor si circuitelor economice si a rolului concurentei; c explicarea teoriilor si politicilor financiare, evidentierea capacitatii interpretative a analizei preturilor; d prelucrarea, corelarea si interpretarea datelor si informatiilor financiare în contextul internationaliarii 8 Continuturi 8 1 Curs Metode de predare Observatii Tema nr 1 ECONOMIA DE PIATA - CONCEPT SI ANALIZA ASPECTE PARTICULARE PRIVIND ECONOMIA DE PIATA DIN ROMÂNIA 1 1 Economiile moderne contemporane 1 2 Caracteristicile economiei de piata 1 3 Tipuri de economii 1 4 Economiile contemporane:componente, dinamica 1 5 Fluxurile si circuitul economic - Interactiunea cu studentii este regula de predare - Prelegerile sunt axate pe utilizarea de suport power-point si pe acces la resurse multimedia si se bazeaza pe conversatie, dezbatere, dialog, conversatii de fixare si consolidare a cunostintelor Suportul de curs este distribuit studentilor pe cale electronica la debutul activitatii Se recomanda studentilor parcurgerea prealabila a suportului de curs pentru a putea interactiona în timpul predarii Tema nr 2 PROTECTIA CONCURENTEI ECONOMICE 1 1 Concurenta în UE 1 2 Concurenta în România 1 3 Consiliul Concurentei 1 4 Structura functionala a Consiliului Concurentei - Interactiunea cu studentii este regula de predare - Prelegerile sunt axate pe utilizarea de suport power-point si pe acces la resurse multimedia si se bazeaza pe conversatie, dezbatere, dialog, conversatii de fixare si consolidare a cunostintelor Suportul de curs este distribuit studentilor pe cale electronica la debutul activitatii Se recomanda studentilor parcurgerea prealabila a suportului de curs pentru a putea interactiona în timpul predarii Tema nr 3 ABORDARI TEORETICE PRIVIND PRETURILE 3 1 Modalitati de abordare a substantei si marimii pretului 3 2 Teoria obiectiva a pretului 3 3 Teoria subiectiva a pretului 3 4 Teoria sinteza a preturilor - Interactiunea cu studentii este regula de predare - Prelegerile sunt axate pe utilizarea de suport power-point si pe acces la resurse multimedia si se bazeaza pe conversatie, dezbatere, dialog, conversatii de fixare si consolidare a cunostintelor Suportul de curs este distribuit studentilor pe cale electronica la debutul activitatii Se recomanda studentilor parcurgerea prealabila a suportului de curs pentru a putea interactiona în timpul predarii Tema nr 4 TEORII PRIVIND SISTEMUL DE PRETURI SI PIETE 4 1 Piata Pretul liber - pret de echilibru al pietei 4 2 Piata:rol, functii, forme 4 3 Cererea 4 4 Oferta - Interactiunea cu studentii este regula de predare - Prelegerile sunt axate pe utilizarea de suport power-point si pe acces la resurse multimedia si se bazeaza pe conversatie, dezbatere, dialog, conversatii de fixare si consolidare a cunostintelor Suportul de curs este distribuit studentilor pe cale electronica la debutul activitatii Se recomanda studentilor parcurgerea prealabila a suportului de curs pentru a putea interactiona în timpul predarii Tema nr 5 SISTEMUL PRETURILOR ÎN ROMÂNIA 5 1 Trecerea la liberalizarea preturilor 5 2 Mecanismul formarii preturilor 5 3 Delimitarea elementelor structurale ale preturilor în cadrul categoriilor de pret 5 4 Mecanismul impozitelor indirecte - Interactiunea cu studentii este regula de predare - Prelegerile sunt axate pe utilizarea de suport power-point si pe acces la resurse multimedia si se bazeaza pe conversatie, dezbatere, dialog, conversatii de fixare si consolidare a cunostintelor Suportul de curs este distribuit studentilor pe cale electronica la debutul activitatii Se recomanda studentilor parcurgerea prealabila a suportului de curs pentru a putea interactiona în timpul predarii Tema nr 6 STRATEGII DE ADAPTARE A PRETURILOR LA CERINTELE PIETEI 6 1 Concurenta - continut si functii 6 2 Piata cu concurenta perfecta si formarea pretului de echilibru 6 3 Piata cu concurenta monopolistica si mecanismul formarii pretului 6 4 Piata oligopolista si formarea pretului 6 5 Monopolul Pretul de monopol 6 6 Monopsonul si formarea pretului 6 7 Concurenta potentiala si barierele la intrarea în ramura 6 8 Strategia stabilirii pretului în univers concurential 6 9 Fixarea preturilor de catre stat 6 10 Formarea preturilor în cadrul ciclului de viata al produselor - Interactiunea cu studentii este regula de predare - Prelegerile sunt axate pe utilizarea de suport power-point si pe acces la resurse multimedia si se bazeaza pe conversatie, dezbatere, dialog, conversatii de fixare si consolidare a cunostintelor Suportul de curs este distribuit studentilor pe cale electronica la debutul activitatii Se recomanda studentilor parcurgerea prealabila a suportului de curs pentru a putea interactiona în timpul predarii Tema nr 7 METODOLOGIA STABILIRII PRETURILOR ÎN ÎNTREPRINDERI 7 1 Costul productiei 7 2 Clasificarea cheltuielilor care formeaza costurile 7 3 Costurile medii si costurile marginale 7 4 Pragul de rentabilitate si pretul 7 5 Zone si sectoare de cheltuieli 7 6 Purtatorii de costuri si rolul lor în calculatie 7 7 Costurile standard - Interactiunea cu studentii este regula de predare - Prelegerile sunt axate pe utilizarea de suport power-point si pe acces la resurse multimedia si se bazeaza pe conversatie, dezbatere, dialog, conversatii de fixare si consolidare a cunostintelor Suportul de curs este distribuit studentilor pe cale electronica la debutul activitatii Se recomanda studentilor parcurgerea prealabila a suportului de curs pentru a putea interactiona în timpul predarii Tema nr 8 POLITICA DE PRETURI 8 1 Politica de marketing si politica de preturi 8 2 Mixul de marketing si mixul de preturi 8 3 Locul pretului si politicilor de preturi în mixul de marketing 8 4 Modificarea preturilor si reactiile propagate - Interactiunea cu studentii este regula de predare - Prelegerile sunt axate pe utilizarea de suport power-point si pe acces la resurse multimedia si se bazeaza pe conversatie, dezbatere, dialog, conversatii de fixare si consolidare a cunostintelor Suportul de curs este distribuit studentilor pe cale electronica la debutul activitatii Se recomanda studentilor parcurgerea prealabila a suportului de curs pentru a putea interactiona în timpul predarii Tema nr 9 FUNDAMENTAREA SI ACTUALIZAREA PRETURILOR DE OFERTA 9 1 Analiza costului de productie în vederea fundamentarii pretului 9 2 Includerea profitului în preturi 9 3 Inflatia- factor de influenta în fundamentarea nivelului si structurii pretului - Interactiunea cu studentii este regula de predare - Prelegerile sunt axate pe utilizarea de suport power-point si pe acces la resurse multimedia si se bazeaza pe conversatie, dezbatere, dialog, conversatii de fixare si consolidare a cunostintelor Suportul de curs este distribuit studentilor pe cale electronica la debutul activitatii Se recomanda studentilor parcurgerea prealabila a suportului de curs pentru a putea interactiona în timpul predarii Tema nr 10 METODE DE FUNDAMENTARE SI CORELARE A PRETURILOR PRODUSELOR NOI 10 1 Relatia dintre noutatea produselor si pretul acestora 10 2 strategii de fundamentare a pretului noilor produse 10 3 Continutul si necesitatea corelarii preturilor 10 4 Alegerea unui produs etalon si folosirea acestuia în operatiunile de corelare a preturilor 10 5 Metode de corelatre a preturilor - Interactiunea cu studentii este regula de predare - Prelegerile sunt axate pe utilizarea de suport power-point si pe acces la resurse multimedia si se bazeaza pe conversatie, dezbatere, dialog, conversatii de fixare si consolidare a cunostintelor Suportul de curs este distribuit studentilor pe cale electronica la debutul activitatii Se recomanda studentilor parcurgerea prealabila a suportului de curs pentru a putea interactiona în timpul predarii Tema nr 11 PARTICULARITATI ALE FORMARII PRETURILOR ÎN AGRICULTURA 11 1 Estimarea preturilor produselor agricole si eficienta economica 11 2 Politica de preturi în agricultura României 11 3 Sistemul clasic de fundamentare a preturilor pe pietele agricole - Interactiunea cu studentii este regula de predare - Prelegerile sunt axate pe utilizarea de suport power-point si pe acces la resurse multimedia si se bazeaza pe conversatie, dezbatere, dialog, conversatii de fixare si consolidare a cunostintelor Suportul de curs este distribuit studentilor pe cale electronica la debutul activitatii Se recomanda studentilor parcurgerea prealabila a suportului de curs pentru a putea interactiona în timpul predarii Tema nr 12 SISTEMUL INTERNATIONAL AL NIVELULUI SI EVOLUTIEI PRETULUI 12 1 Pretul de export 12 2 Pretul - element esential al contractului international - Interactiunea cu studentii este regula de predare - Prelegerile sunt axate pe utilizarea de suport power-point si pe acces la resurse multimedia si se bazeaza pe conversatie, dezbatere, dialog, conversatii de fixare si consolidare a cunostintelor Suportul de curs este distribuit studentilor pe cale electronica la debutul activitatii Se recomanda studentilor parcurgerea prealabila a suportului de curs pentru a putea interactiona în timpul predarii Bibliografie Ionescu Eduard, Note de curs, https://ush blackboard com, Ionescu E (coordonator), Rotaru A , Oprea C , Picu A , Preturi si concurenta, Editura FRM, Bucuresti,2010 Bibliografie facultativa Moga I , Preturi si concurenta, Editura Universitatii Lucian Blaga, Sibiu, 2009 Mosteanu T , Dumitrescu D , Alexandru F , Vuta M , Obreja L , Serbanescu C , Stoian A Preturi si concurenta, Editura Universitara, Bucuresti, 2005 Mosteanu T , Alexandru F Concurenta economica si integrarea europeana , Editura Tribuna Economica, Bucuresti 2006 Mosteanu T si colab Preturi si concurenta Sinteze, studii de caz si aplicatii practice, Editura Tribuna Economica, Bucuresti, 2002 Mosteanu T Preturi, echilibru concurential si bunastare sociala, Editura Economica, Bucuresti, 2001 Mosteanu T Concurenta Abordari teoretice si practice, Editura Economica, Bucuresti, 2000 8 2 Seminar/laborator Metode de predare Observatii Seminar 1 Economia de piata Tipuri de economii caracterizate dupa criteriul specificitatii economice Studentii fac scurte analize comparative pe baza datelor oferite Se utilizeza site-uri care contin informatii adecvate Seminar 2 Concurenta coordonata a economiei de piata Studentii fac scurte analize comparative pe baza datelor oferite Se utilizeza site-uri care contin informatii adecvate Seminar 3 Concurenta în UE Reglementari internationale ale politicii în domeniul concurentei Studentii fac scurte analize comparative pe baza datelor oferite Se utilizeza site-uri care contin informatii adecvate Seminar 4 Concurenta în România Reglementarea protectiei concurentei în România Exercitii de analiza a datelor disponibile pe site-urile institutiilor specializate Se recomnda identificarea prealabila a site-urilor Seminar 5 Mecanismul de formare al preturilor Teorii privind sistemul de piete si preturi Se rezolva probleme specifice continutului capitolului Se utilizeaza întrebari problema si situatii problema Se folosesc calculatoare cu operatii elementare Seminar 6 Formarea pretului în cadrul ciclului de viata al produselor Se rezolva probleme specifice continutului capitolului Se utilizeaza întrebari problema si situatii problema Se folosesc calculatoare cu operatii elementare Seminar 7 Sistemul international al nivelului si evolutiei pretului Probleme de analiza si integrare sistemica a indicatorilor pentru a fundamenta o opinie Se utilizeaza întrebari problema si situatii problema Se utilizeza site-uri care contin informatii adecvate Bibliografie Ionescu E (coordonator), Rotaru A , Oprea C , Picu A , Preturi si concurenta, Editura FRM, Bucuresti,2010 Moga I , Preturi si concurenta, Editura Universitatii Lucian Blaga, Sibiu, 2009 Mosteanu T , Dumitrescu D , Alexandru F , Vuta M , Obreja L , Serbanescu C , Stoian A Preturi si concurenta, Editura Universitara, Bucuresti, 2005 Mosteanu T , Alexandru F Concurenta economica si integrarea europeana , Editura Tribuna Economica, Bucuresti 2006 9 Coroborarea continuturilor disciplinei cu asteptarile reprezentantilor comunitatii epistemice, asociatiilor profesionale si angajatori reprezentativi din domeniul aferent programului * Discutarea cerintelor si a continutului disciplinei cu specialisti din cadrul unor diverse organisme autonome si autoritati de concurenta, experti din cadrul Institutului National de Statistica, precum si din cadrul altor facultati de profil 10 Evaluare Tip activitate 10 1 Criterii de evaluare 10 2 Metode de evaluare 10 3 Pondere din nota finala 10 4 Evaluarea pe parcurs Capacitatea de a raspunde la întrebari, de a rezolva probleme sau de a elabora eseuri, referate, etc Test grila complex 20% 10 5 Evaluarea finala Nota acordata la examinarea finala Examen 80% 10 8 Standard minim de performanta: * Elaborarea si sustinerea în cadrul unui grup de 2 - 4 studenti a doua referate complexe vizând formarea preturilor la doua societati comerciale cu domenii de activitate diferite Studentii trebuie sa utilizeze si sa înteleaga necesitatea procesului de liberalizare a preturilor, termenii cu care se opereaza în cadrul sistemului de preturi, sa poata calcula corect pretul (indiferent de categorie), sa cunoasca metodele ce stau la baza stabilirii preturilor de export si sa poata interpreta influenta impozitelor indirecte asupra formarii preturilor Data completarii: Semnatura titularului de curs, Semnatura titularului de seminar, 1 10 2016 Prof univ dr Eduard Ionescu Asist univ dr Raluca Dumitru Data avizarii în departament Semnatura directorului de departament, Conf univ dr Gabriela Ungureanu 